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Entrevista

Felipe Bicalho

Gerente de Operacdes e Financeiro do Grupo Artes

Tendo emvista diferenciais que englobama
questao da sustentabilidade, contandocom
imoveis atraentes paraoconsumidore umno-
me consolidado no mercado, a Artes Construto-
ratem conquistado muitos clientes a cada dia

MARIELA GUE/IARAES

Ideal de comprometimento

Il JANINE HORTA
ESPECIAL PARA O TEMPO

Com menos de uma dé-
cada de atuacdo, a Artes
Construtora mostra que
néo precisa de muito tem-
po para alcancar grandes
conquistas e se estabele-
cer, de uma boa maneira,
no mercado imobilidrio
mineiro. Nesta entrevis-
tarealizada para O TEM-
PO, Felipe Bicalho, ge-
rente de operacoes e fi-
nanceiro do Grupo Artes,
fala sobre o empreendi-
mento, seus principais di-
ferenciais, o comprometi-
mento com questoes rela-
tivas a preservacdo do
meio ambiente e tam-
bém acerca de alguns
dos lancamentos e suas
caracteristicas.

Fale um pouco da proposta
e historia da empresa. A Ar-
tes Construtora foi criada
em 2007. Focada em quali-
dade e sustentabilidade, a
Artes Construtora rece-
beu, em apenas 14 meses a
partir de sua fundacéo, as
certificacdes de qualidade
mais importantes no ramo
da construcéo civil: Nivel
A do PBQP-H (Programa
Brasileiro da Qualidade e
Produtividade do Habitat)
eanormalISO 9001: 2008.
O conhecimento multidis-
ciplinar que a sustenta foi
capaz de impulsionar o
crescimento da instituigdo
por meio da colocagio de
prioridades como inova-
¢do tecnoldgica, adminis-
tracdo altamente eficaz e
responsabilidade socioam-
biental. Tendo iniciado
suas atividades na regido
Oeste de Belo Horizonte, a

“Tendo
iniciado
suas
atividades
naregiao
Oeste de
Belo
Horizonte, a
Artes
Construtora
evoluiu e se
transformou
em um
grupo forte”

Artes Construtora evoluiu e
se transformou em um gru-
po forte, diversificado e que
ndo para de crescer. Hoje,
compde o Grupo Artes,
além da construtora, a Artes
Iméveis, a Artes Mineracdo
e a Artes Prime.

Qual a drea mais forte de
atuacao da empresa? Nos-
sos imdveis residenciais
sdo a imensa maioria de
nossos lancamentos, e
eles mantém um padrio
classe média/classe mé-
dia alta. Nosso primeiro
empreendimento comer-
cial foi entregue no ano
passado, sendo esse de al-
to luxo.

Qual o perfil de seus clientes
hoje? Estio em quais re-
gioes de Belo Horizonte?
Cerca de 70% dos nossos
clientes hoje sdo jovens, en-
tre 25 e 38 anos, que se casa-
ram recentemente e bus-
cam um imovel em regido
nobre, préxima a residéncia
da sua familia e com um ex-
celente custo-beneficio. Os
diferenciais de sustentabili-
dade que oferecemos na
maior parte dos nossos em-
preendimentos, além de
contribuirem com as ques-
toes ambientais, também co-
laboram com uma econo-
mia bastante consideravel
para os nossos clientes.
Aproveitamento de dgua da
chuva para descargas e irri-
gacdo de jardins, captacdo
de energia solar para aqueci-
mento da dgua do prédio e
utilizacdo de temporizado-
res para iluminar as dreas co-
muns dos empreendimen-
tos sdo algumas das iniciati-
vas nas quais a economia fi-

ca mais 0bvia. Sendo assim,
acreditamos que nossos
clientes buscam imoveis
com bom custo-beneficio,
boa localizacdo e manuten-
¢do barata.

Estao trabalhando com um
lancamento? Em qual bair-
ro? Descreva esse lancamen-
to. Qual o diferencial? Sim,
lancamos, recentemente,
o residencial San Carlo,
no bairro Santo Anténio —
com dois quartos e duas
vagas de garagem — que,
entre outros diferenciais,
ja serd entregue com uma
unidade 100% adaptada
a portadores de necessida-
des especiais, assim como
as areas externas do edifi-
cio. Temos outro lanca-
mento, o residencial San
Pablo, localizado no bair-
ro Gutierrez, com trés
quartos. Ele ainda esta
em fase de projeto e pos-
sui todos os diferenciais
de sustentabilidade da
construtora.

As vendas serdo na planta ou
apos o imovel pronto? Se na
planta, qual o prazo de entre-
ga? Qual a faixa de preco?
Os im6veis ja estdo a venda.
O San Carlo serd entregue
até outubro deste ano, com
unidades a partir de R$ 440
mil. O San Pablo tem entre-
ga prevista para 2016 e as
unidades custardo a partir
de R$ 450 mil reais.

Qual mercado esta mais for-
te no momento em Belo Hori-
zonte? Luxo? Popular? Em
quais bairros? Que tipo de
construcdo tem sido mais va-
lorizada ou requisitada? Nos
atuamos especificamente

“Cercade
70% dos
NoSSOS
clientes
hoje sdo
jovens,
entre 25 e 38
anos, que se
casaram
recentemente
e buscam
um imével
em regiao
nobre”

nasregioes Oeste e Centro-
Sul de Belo Horizonte,
com imdveis que atendem
sempre a um mesmo perfil
de cliente. Nao me sinto
confortavel para avaliar os
cenarios de mercado nos
quais nao atuo, mas, falan-
do especificamente sobre
o nicho conquistado pela
Artes Construtora, ha sem-
pre procura.

Diante da crise hidrica e
energética, vocés estio ob-
servando métodos constru-
tivos ou materiais e solu-
¢des que possam economi-
zar agua e energia? Os
clientes estao atentos a is-
s0? NOs sempre tivemos es-
sa preocupacdo desde nos-
sa fundacdo, em 2007. To-
dos os empreendimentos
da construtora contam
com sistema de medicfo in-
dividualizada de agua, o
que facilita o controle de
gasto por unidade, aumen-
ta a conscientizacdo a res-
peito do tema e acaba redu-
zindo o consumo, pois o
custo da conta de dgua € as-
sumido individualmente e
ndo .pelo condominio.
Apés consolidarmos esse
sistema de medicéo indivi-
dualizada, iniciamos, em
2011, em um de nossos em-
preendimentos, um proje-
to de captacdo e aproveita-
mento de agua de chuva,
que serviu como protétipo
a ser adotado nos demais
edificios. Faz parte da poli-
tica de responsabilidade
socioambiental da constru-
tora prezar pelos projetos
que sdo sustentdveis. Ho-
je, os clientes estdo mais
atentos a isso. (Com Ju-
liana Siqueira)
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Com menos
Janine deumadéca-
Horta* da de atua-
¢do, a Artes
Construtora
mostra que ndo precisa de
muito tempo para alcan-
car grandes conquistas e
se estabelecer, de uma boa
maneira, no mercado imo-
bilidrio mineiro, tornando-
se um nome forte.

Nesta entrevista dada
ao Pampulha, Felipe Bica-
lho, gerente de operagoes
e financeiro do Grupo Ar-
tes, fala sobre o empreen-
dimento, seus principais
diferenciais, o comprome-
timento com questoes rela-
tivas a preservagdo do
meio ambiente e também
acerca de alguns dos lanca-
mentos e suas caracteristi-
cas.

Fale um pouco da pro-
posta e historia da em-
presa. A Artes Construto-
ra foi criada em 2007. Fo-
cada em qualidade e sus-
tentabilidade, a Artes
Construtora recebeu,
em apenas 14 meses a
partir de sua fundacgéo,
as certificagoes de quali-
dade mais importantes
no ramo da construcdo
civil: Nivel A do PBQP-H
(Programa Brasileiro da
Qualidade e Produtivida-
de do Habitat) e a nor-
ma ISO 9001: 2008. O
conhecimento multidisci-
plinar que a sustenta foi ca-
paz de impulsionar o cres-
cimento da instituigdo por
meio da colocacéo de prio-
ridades como inovagao tec-
nolégica, administracdo al-
tamente eficaz e responsa-
bilidade socioambiental.
Tendo iniciado suas ativi-
dades na regido Oeste de
Belo Horizonte, a Artes
Construtora evoluiu e se
transformou em um grupo
forte, diversificado e que
néo para de crescer. Hoje,
compdem o Grupo Artes,
além da construtora, a Ar-
tes Imoveis, a Artes Mine-
racio e a Artes Prime.

Qual a drea mais forte
de atuacdo da empre-

Felipe
Bicalho

Gerente de operacoes e financeirodo Grupo Artes
Tendoem vista diferenciais que englobamaquestaoda
sustentabilidade, contando comimdveis atraentes parao
consumidor e umnome consolidadonomercado, a Artes
Construtora tem conquistado muitos clientesacadadia

sa? Nossos iméveis residen-
ciais sdo a imensa maioria
de nossos langamentos, e
eles mantém um padrao
classe média/classe média-
alta. Nosso primeiro em-
preendimento comercial foi
entregue no ano passado,
sendo este de alto luxo.

Qual o perfil de seus
clientes hoje? Estao em
quais regioes de Belo
Horizonte? Cerca de 70%
dos nossos clientes hoje sdo
jovens, entre 25 e 38 anos,
que se casaram recentemen-
te e buscam um imoével em
regido nobre, préximo a resi-
déncia da sua familia e com
um excelente custo-benefi-
cio. Os diferenciais de sus-
tentabilidade que oferece-

Iniciamos, em
2011, em um
de nossos em-
preendimen-
tos, um proje-
to de captacao
e aproveita-
mento de agua
de chuva

NoOs atuamos
especificamen-
le nas regioes
Oeste e Centro-
Sul de Belo Ho-
rizonte, com
imoveis que
atendem um
mesmo perfil

mos na maior parte dos nos-
sos empreendimentos, além
de contribuirem com as
questdes ambientais, tam-
bém colaboram para uma
economia bastante conside-
ravel para os nossos clien-
tes. Aproveitamento de
agua da chuva para descar-
gas e irrigacdo de jardins,
captacdo de energia solar
para aquecimento da agua
do prédio e utilizacdo de
temporizadores para ilumi-
nar as areas comuns dos em-
preendimentos sdo algumas
das iniciativas nas quais a
economia fica mais 6bvia.
Sendo assim, acreditamos
que nossos clientes buscam
iméveis com bom custo-be-
neficio, boa localizacdo e
manutencio barata.

Estao trabalhando com
um lancamento? Em
qual bairro? Descreva
esse lancamento. Qual
o diferencial? Sim, lanca-
mos, recentemente, o resi-
dencial San Carlo, no bairro
Santo Ant6nio — com dois
quartos e duas vagas de ga-
ragem - que, entre outros di-
ferenciais, ja serd entregue
com uma unidade 100%
adaptada a portadores de
necessidades especiais, as-
sim como as dreas externas
do edificio. Temos outro lan-
camento, o residencial San
Pablo, localizado no bairro
Gutierrez, com trés quartos.
Ele ainda estd em fase de
projeto e possui todos os di-
ferenciais de sustentabilida-
de da construtora.

As vendas serao na plan-
ta ou apos o imdével fi-
car pronto? Se na plan-
ta, qual o prazo de en-
trega? Qual a faixa de
preco? Os imdveis ja estdo
a venda. O San Carlo sera
entregue até outubro deste
ano, com unidades a partir
de R$ 440 mil. O San Pablo
tem entrega prevista para
2016, e as unidades custa-
rdo a partir de R$ 450 mil.

Qual mercado esta
mais forte no momento
em Belo Horizonte? Lu-
x0? Popular? Em quais

Zelo Felipe
Bicalho, da Artes
Construtora, frisa as
principais aces da ;
empresa no negdcio

bairros? Que tipo de
construcao tem sido
mais valorizado ou re-
quisitado? Nds atuamos
especificamente nas regides
Oeste e Centro-Sul de Belo
Horizonte, com iméveis que
atendem sempre um mes-
mo perfil de cliente. Ndo me
sinto confortavel para ava-
liar os cenarios de mercado
nos quais ndo atuo, mas, fa-
lando especificamente so-
bre o nicho conquistado pe-
la Artes Construtora, ha
sempre procura.

Diante da crise hidrica
e energética, vocés es-
tao observando méto-
dos construtivos ou ma-
teriais e solucdes que
possam economizar
agua e energia? Os
clientes estido atentos a
isso? Nos sempre tivemos
essa preocupacdo, desde
nossa fundacédo, em 2007.
Todos os empreendimentos
da construtora contam com
sistema de medicao indivi-
dualizada de dgua, o que fa-
cilita o controle de gasto por
unidade, aumenta a cons-
cientizacdo a respeito do te-
ma e acaba reduzindo o con-
sumo, pois o custo da conta
de 4gua é assumido indivi-
dualmente, e néo pelo con-
dominio. Apds consolidar-
mos esse sistema de medi-

Anualmente
mantivemos
nossas certifi-
cacoes com au-
ditorias inter-
nas e externas
e acabamos de
receber nossa
recertificacao

Faz parte da
politica de res-
ponsabilidade
socioambien-
tal da constru-
lora prezar
pelos projetos
que sao
sustentaveis

MARIELA GUIMAR‘AES

¢doindividualizada, inicia-
mos, em 2011, em um de
nossos empreendimentos,
um projeto de captacdo e
aproveitamento de agua
de chuva, que serviu como
protdtipo a ser adotado
nos demais edificios. Faz
parte da politica de respon-
sabilidade socioambiental
da construtora prezar pe-
los projetos que sdo susten-
taveis. Hoje, os clientes es-
tdo mais atentos a isso.

Vocés prezam muito a
qualidade dos méto-
dos construtivos e ma-
teriais empregados,
bem como as normas
ISO. Fale um pouco so-
bre isso. Sim, minha dis-
sertacdo de mestrado em
construcdo civil, pela
UFMG, foi a respeito do te-
ma. Assim, essa preocupa-
¢do esteve presente desde
o inicio de nossas ativida-
des. Conforme dito, fomos
certificados em 2009 no
Nivel A do PBQP-H (Pro-
grama Brasileiro da Quali-
dade e Produtividade do
Habitat) e NBR ISO 9001:
2008. Anualmente manti-
vemos nossas certificacoes
com auditorias internas e
externas e acabamos de re-
ceber nossa recertificagéo.
(Com Juliana Siqueira).

* Especial para o Pampulha




